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LEKTURA MARTWYCH DUSZ NIKOLAJA GOGOLA
A ZAGADNIENIE INTERDYSCYPLINARNOSCI

Streszczenie: Interdyscyplinarno$¢ pojmowana jako poszerzona perspektywa poznawcza
okazuje si¢ fenomenem o ogromnym potencjale mozliwosci. W polu przenikania si¢ nauk
rodza si¢ bowiem nowe cele i rozstrzygnigcia badawcze. Przyktad pokonania ograniczen i wyj-
$cia poza stereotypowa analize tekstow literackich stanowi propozycja odczytania powiesci
Nikotaja Gogola Martwe dusze jako zapisu prowadzonych negocjacji handlowych, z uwzgled-
nieniem wspolczesnej wiedzy o rodzajach, fazach, technikach, stylach i taktykach negocjacji.
Zaprezentowane rozwazania dowodza, ze na kazde dzielo literackie mozna spojrze¢ niestereoty-
powo. Nawet jesli na warsztat badawczy ktadziemy klasyczna dziewigtnastowieczng literature,
a przy jej lekturze stosujemy wiedze i narzgdzia, zaczerpnigte z dyscypliny nieliterackie;.

THE READING OF NIKOLAI GOGOL’S DEAD SOULS
AND THE ISSUE OF INTERDISCIPLINARITY

Summary: Interdisciplinarity conceived as an extended cognitive perspective turns out to
be a phenomenon with a large potential for new opportunities. New goals and research outco-
mes are being born when the sciences interpenetrate. En example of overcoming limitations
and going beyond the stereotypical analysis of literary text is the idea of reading the Nikolai
Gogol’s Dead Souls as if it was a record of conducted trade negotiations, taking into account
the present knowledge about the types, stages, techniques, styles and tactics of negotiations.
The presented considerations prove that every literary work can be seen in a non-stereotypical
way. Even if the object of the research is classic literature from the 19th century and knowledge
and tools derived from a non-literary discipline are being used while reading it.
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,»Irudno bez wiedzy z dyscyplin pokrewnych [...] napisa¢ co$ sensownego z wia-
snej dziedziny” — powiada Zbigniew Kloch. Ma racje. Interdyscyplinarno$é coraz
bardziej ekspansywnie wkracza w $wiat nauki, powoli przetamujac w gorszym przy-

! Jest to wyimek z tekstu wygloszonego przez Zbigniewa Klocha na seminarium Wydziatu I Nauk Spo-
tecznych PAN i Instytutu Filozofii i Socjologii PAN: . Interdyscyplinarno$¢ w naukach spotecznych i hu-
manistycznych - mozliwosci i ograniczenia”, ktore miato miejsce 21.11.2007 roku. http://www.al.uw.edu.
pl/pl-61[30.12.2014].
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padku — nieche¢, w lepszym — ostrozng wstrzemiezliwos¢ srodowisk akademickich.
Pojecie to nie jest nowe, uformowalo si¢ mniej wigeej na przetomie lat szeS¢dziesia-
tych i siedemdziesiagtych dwudziestego wieku [Zob. np. Lyotard 1997: 145-146]. Po-
czatkowo interdyscyplinarno$¢ zaistniata jako kluczowe stowo w projektach edukacyj-
nych, tworzonych w ramach reformy studiow akademickich w Stanach Zjednoczonych
i w Europie Zachodniej, a z czasem termin ten zaczeto stosowa¢ w projektach nauko-
wych i instytucjonalnych. W 1973 roku Georges Gusdorf w Encyclopadia Universalis
pisze juz o powstatej wérod badaczy modzie na ,,poznanie interdyscyplinarne” [Hejmej].

Czym jest interdyscyplinarno$¢? Zgodnie z konkluzja Julie Thompson Klein, za-
mykajaca jej monografi¢ z 1990 roku Interdisciplinarity. History, Theory, and Practice,
interdyscyplinarnos$¢ nalezy kwalifikowaé jako metodologie, proces, sposob myslenia
a nawet filozofi¢ [Hejmej]. Wydaje si¢ jednak, Ze definiujac to zjawisko zamiast zasady
rozdzielnosci, nalezatoby raczej zastosowa¢ implikacje. Interdyscyplinarno$¢ stanowi
bowiem rodzaj metodologii (czgsto mowi si¢ zreszta o metodzie interdyscyplinarne;j),
z pewnoscig jest procesem, a juz ponad wszelka watpliwo$¢ winno si¢ ja pojmowac
jako sposob myslenia czy nawet — by¢ moze troche na wyrost — filozofi¢ badan akade-
mickich. Tak czy inaczej, prezentuje ona okreslony rodzaj nastawienia intelektualnego
badacza wobec §wiata, ktore ksztaltuje jego dazenia poznawcze. Zaktada rozszerzenie
badawczej perspektywy i wieloptaszczyznowe spektrum praktyki poznawczej.

Badania naukowe w — nazwijmy to umownie — ujeciu tradycyjnym prowadzi si¢
w granicach $cistych specjalizacji. Zagadnienia analizowane s i opisywane ,,w izolacji”,
jako byty wazne same w sobie, zatem w oderwaniu od szeroko rozumianych kontekstow,
w ktorych sie sytuuja. Przedmioty, zjawiska, idee etc. postrzega si¢ jednak w rzeczywi-
stosci nie czastkowo, tylko holistycznie. Fragmentaryczny oglad $wiata, juz z samego
zatozenia, moze rzutowac na rzetelno$¢ opisu. Zasadne staje si¢ wige przenikanie per-
spektyw badawczych, wychodzenie poza podziaty poszczegoélnych dyscyplin nauki.

Interdyscyplinarnos¢ zyskuje najwigkszy walor poznawczy, gdy jest sposobem
organizacji badan okreslonego zagadnienia przez uczonych reprezentujacych nie po-
krewne dziedziny wiedzy, lecz te, ktore ocenia si¢ jako odlegle. Kazda z optyk ba-
dawczych wnosi wowczas wilasny oglad zagadnienia, a ich przenikanie tworzy petny,
wszechstronny, holistyczny obraz catosci i podnosi rzetelno$¢ i wiarygodnos¢ uogol-
nien. Metoda interdyscyplinarna nie stanowi przy tym prostego sumowania badan w
ramach roznych dziedzin, lecz jest z jednej strony swoista konfrontacja dyscyplin,
stanowigc w jakims sensie — tu przywotajmy stowa Ryszarda Nycza — stymulacj¢ do
krytycznej autorefleksji i redefinicji wiasnej dyscypliny [Nycz 2005: 176], z drugiej
za$ madrg synteza wiedzy oraz metodologii i narzedzi badawczych. W rezultacie
otwiera si¢ mozliwos$¢ dostrzezenia tych aspektow, ktore w badaniach prowadzonych
z jednego punktu widzenia nie byly widoczne.
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Interdyscyplinarno$¢ wymaga od badacza szerokiego spojrzenia na zagadnienia,
wyjscia poza dotychczasowe konwencje i zwyczajowe, stereotypowe schematy my-
slenia. Jako Ze granice dyscyplin naukowych sg wyznaczone tradycja instytucjonalng
(w rozumieniu socjologii wiedzy) i a priori okreslaja forme i charakter ujecia zagad-
nien merytorycznych (przede wszystkim metodologi¢), bezwzglednym warunkiem
interdyscyplinarnego ogladu $wiata w jakim$ sensie okazuje si¢ rowniez tolerancja.
Dodajmy do tego otwarto$¢ myslenia i inwencje, bez ktorych niemozliwa jest zmiana
nawykow i narzedzi badawczych oraz przedefiniowanie dyskursow.

Tradycjonalizm, polegajacy na niecheci do przesuni¢é w obrebie tradycyjnych
obszarow badawczych, coraz czesciej styka sie z presja rzeczywistosci zewnetrznej
wobec hermetycznej akademickosci, naporem $wiata z cata plynnoscia i dynamika
zjawisk — by tak rzec — cywilizacyjno-techniczno-kulturowych.

Jaka rolg interdyscyplinarno$¢ zaczyna petni¢ w humanistyce? Przyjrzyjmy si¢
jednej z jej dyscyplin, mianowicie literaturoznawstwu. Tu nigdy nie obowigzywata
naukowa hermetycznos¢, aczkolwiek katalog dziedzin nauki, ktore wykorzystuje si¢
w opisie procesow historyczno-literackich lub podczas analizy i interpretacji dziel
literatury, jest ograniczony i sprowadza si¢ do jednej (jednorodnej), spojnej swiado-
mosci poznawczej. Czerpie si¢ wiedze (nierzadko rowniez metodologi¢) z historii,
filozofii czy semiotyki kultury, to jest dyscyplin pokrewnych. Sigganie do bardziej
odlegtych nauk wymaga w tym przypadku specjalnego uzasadnienia (takie badania
bywaja postrzegane jako — uzyje kolokwializmu — naciggane). Tymczasem powstajg
interesujace prace, ktore na przyktad w analizie bohatera z powodzeniem wykorzy-
stuja dokonania wspotczesnej psychiatrii czy suicydologii, tacznie z, wlasciwymi
tym naukom, terminologia i dyskursem.

Przyktad pokonania ograniczen i wyjscia poza stereotypowa analize tekstow li-
terackich stanowi propozycja odczytania powiesci Nikotaja Gogola Martwe dusze?
jako zapisu prowadzonych negocjacji handlowych, z uwzglgdnieniem wspolczesnej
wiedzy o rodzajach, fazach, technikach, stylach i taktykach negocjacji. Takie spojrze-
nie na dziewigtnastowieczng powies¢ wydaje si¢ uzasadnione, bo kim innym jak nie
$wietnym negocjatorem — cho¢ wowczas nazywano to inaczej — jest glowny bohater
powiesci, Pawet Iwanowicz Cziczikow.

Przypomnijmy, akcja powiesci toczy si¢ w dziewietnastowiecznej Rosji, w guber-
nialnym miescie N, polozonym gdzies na dalekiej prowincji. Pewnego dnia do miasta

2 Powie$¢ Martwe dusze, uznana za szczytowe osiagnigcie w dorobku Nikotaja Gogola, powstawala przez
wiele lat poczynajac od roku 1835. Drukiem jej pierwsza czes¢ wyszta w 1842 roku. Przektad na jezyk
polski dwoch rozdziatow powiesci ukazat si¢ jeszcze za zycia Gogola, w dwa lata po rosyjskiej premierze
ksiazki. Natomiast pierwszy literacki przektad calego dzieta, piora Wiadystawa Broniewskiego, zostat wy-
dany w roku 1927. Dopiero jednak w 1954 roku Martwe dusze opublikowano w nieocenzurowanej wersji.
W roku 2014 na polskim rynku wydawniczym pojawil si¢ nowy przektad Wiktora Diuskiego.
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przyjezdza Pawetl Iwanowicz Cziczikow z dziwnym zamiarem zakupu od miejsco-
wych wiascicieli ziemskich jak najwigkszej liczby tak zwanych ,,martwych dusz” ,
to jest chtopoéw panszczyznianych, ktorzy zmarli po ostatnim spisie rewizyjnym. Dla
0sob, ktore zdecydowatyby si¢ sprzeda¢ ,,martwe dusze” propozycja jest korzystna,
gdyz zgodnie z prawem podatki za zmartych chtopow musza by¢ uiszczane do czasu,
az nie zostang oni usunieci z list rewizyjnych, czyli do kolejnego spisu. ,,Martwe du-
sze” formalnie wciaz posiadaja status osob zywych, zatem z punktu widzenia prawa
ich kupno i sprzedaz sa legalne.

Na wizyty kreatywnego i przedsigbiorczego Cziczikowa u kolejnych ziemian
mozna spojrze¢ jak na spotkania o charakterze czysto biznesowym, podczas ktérych
sktada im oferte handlowa i negocjuje warunki kontraktu kupna-sprzedazy. Wioda-
cym argumentem, ktory stosuje wobec interlokutorow jest fakt, ze chtopi figurujacy
tylko na papierze, w rzeczywistosci sg bezuzyteczni, co wigcej, generujg straty. Ich
sprzedaz stanowi wigc podwojng korzys¢: dlugoterminowa — pozbycie si¢ kosztow-
nego problemu i dorazng — jednorazowy zysk.

Analizy rozmoéw prowadzonych przez Cziczikowa mozna dokona¢ z wykorzysta-
niem aktualnych narzgdzi badawczych, to jest wspotczesnie obowiagzujacych, zdefi-
niowanych i opisanych, zasad prowadzenia negocjacji oraz ich klasyfikacji, positku-
jac si¢ jednoczesnie, zwigzanym z t3 dziedzing wiedzy, dyskursem.

Pierwszy etap negocjacji, tak zwany przygotowawczy, uwzgledniajacy przygo-
towanie merytoryczne i formalne, Cziczikow rozpoczyna od rozpoznania miejsca,
w ktorym podejmie dziatania, a takze panujacych tam relacji personalnych. Jego nad-
rzednym celem jest wskazanie osob, ktore moga by¢ zainteresowane oferta (to jest
potencjalnych kontrahentéw), a takze okre$lenie strategii dziatania oraz oszacowanie
mozliwosci [Lang 1992: 24].

Cziczikow zawiera znajomosci, ktore — w jego przekonaniu — moga zwigkszy¢
szanse realizacji zamierzen. Szczegolng uwage zwraca na proces komunikowania si¢
z potencjalnymi biznesowymi partnerami, zwtaszcza wykazuje dbatos¢ o wrazenie
jakie wywotuje w pierwszych chwilach znajomosci [Bercoff 2007]. Stosujac wy-
pracowane wczesniej zasady komunikacji interpersonalnej, stara si¢ zdoby¢ przy-
chylno$¢ otoczenia — zarowno potencjalnych uczestnikow negocjacji, jak osob, ktore
posrednio moga wywrze¢ na nie wplyw. Powoli, acz konsekwentnie buduje swoj
wizerunek idealnego partnera biznesowego — osoby wiarygodnej, rzetelnej, uczciwej
i kompetentne;.

Na etapie przygotowan do negocjacji niemate znaczenie ma rozpoznanie uczest-
nikéw rozméw biznesowych, zwlaszcza ich zdolnosci negocjacyjnych [Necki 1999:
194] oraz ustalenie celéw negocjacji, czyli jasne sformutowanie wlasnych interesow i
oczekiwan partnera. W nastepnej kolejnosci przygotowuje si¢ odpowiednia argumen-
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tacje i jej mozliwe warianty [Kennedy 1999: 17]. Cziczikow postepuje zgodnie ze
wszystkimi zasadami obowiazujacymi w procesie negocjacji. Swiadomy, ze przyjdzie
mu si¢ zetkna¢ z r6znymi typami negocjatorow, stara si¢ zdoby¢ o nich jak najwiece;j
informacji, pozwalajacych na zastosowanie wobec kazdego z nich wlasciwej taktyki.

Bohater Gogola jest dobrym psychologiem, ma $wietnie rozwiniety zmyst ob-
serwacyjny, a jako ze posiada duze zdolno$ci analityczne, potrafi wycigga¢ trafne
wnioski. To ze wszech miar negocjator-profesjonalista, ktory bez trudu rozpoznaje
mocne i stabe strony interlokutora, diagnozuje jego oczekiwania i projektuje skutecz-
ng strategi¢ dziatania. W zaleznosci od okolicznos$ci zewngtrznych i przewidywanego
stanowiska ,,przeciwnika” prognozuje mozliwe scenariusze.

Cziczikow musi rowniez przygotowac si¢ do dziatan na tak zwanym cudzym teryto-
rium. Biorgc pod uwage dwa aspekty: po pierwsze, ze negocjacje na swoim terytorium
z gory pozwalaja zajac pozycje dominujaca, i po drugie — przychodzi ten, komu bar-
dziej zalezy, bohater zdaje sobie sprawe, ze negocjacje rozpocznie ze stabszej pozycji.

Cziczikow przystepuje wreszcie do dziatania — rozpoczyna negocjacje. Sktada
wizyty kolejnym wtascicielom ziemskim, bedagcym w posiadaniu interesujacego go
towaru, to jest ,,martwych dusz”. R6znig si¢ oni praktycznie wszystkim — osobowo-
$cig, charakterem, temperamentem, wreszcie oczekiwaniami, stowem, reprezentuja
rozne typy negocjatorow. Cziczikow w stosunku do kazdego partnera biznesowego
stosuje odpowiednie: technike, styl i taktyke negocjacji. Od wtasciwego wyboru stra-
tegii zalezy bowiem jego skuteczno$¢ jako negocjatora, i co za tym idzie pomyslne
sfinalizowanie transakcji, a wiec zysk.

Negocjujac z whascicielem ziemskim Manitowem, Cziczikow decyduje si¢ na tak
zwany ,.efekt pierwszego wrazenia” i ,,autoprezentacj¢” , ulubione zreszta techniki
bohatera-negocjatora. Wykorzystuje caty arsenat zachowan i gestow, aby wywrzec
wrazenie osoby z jednej strony otwartej i przyjaznej, z drugiej za$ pewnej siebie (w
pozytywnym znaczeniu), wiarygodnej oraz respektujacej prawo. Pomocna w tworze-
niu takiego wizerunku i jednocze$nie serdecznej atmosfery, stanowigcej emocjonalng
podbudowe przyszlych rozmow, staje si¢ wspdlna kolacja. Gdy Cziczikow stwierdza,
ze udato mu si¢ wzbudzi¢ zaufanie Manitowa, sktada oferte, ktora — jak prognozowat
— zostaje przyjeta.

Negocjacje Cziczikowa z Manitowem reprezentuja styl miekki [Zbiegien-Maciag
1992: 48-50], oparty na zachowaniu dobrych stosunkéw z partnerem, ktory w krot-
kim czasie przystaje na proponowane warunki. Porozumienie zostaje wigc osiagnigte
bez trudu. Powodem takiego zachowania ze strony partnera moze by¢ cheé uniknig-
cia konfliktu, albo — jak najprawdopodobniej miato to miejsce w przypadku Manito-
wa — czynniki charakterologiczne, to jest wrodzona przyjacielsko§¢ wobec otoczenia
i nieumiejetno$¢ odmawiania.
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Twardy styl negocjacji reprezentuja rozmowy Cziczikowa z wlascicielka ziem-
ska Koroboczka. Bohater rozpoczyna negocjacje, podobnie jak to czynit w przy-
padku Manitowa, od proby zaskarbienia przychylnosci kobiety. Dokonuje odpo-
wiednio zmanipulowanej samoprezentacji, komplementuje jej majatek 1 wyraza
wspotczucie z powodu $mierci duzej liczby chtopéw panszczyznianych. Sktadajac
swoja oferte decyduje si¢ na nastgpujaca argumentacje: samotna kobieta potrzebuje
pomocy, wiec on t¢ pomoc zamierza jej okaza¢. Uwolni ja od obowigzku placenia
podatku za zmartych, zatem realnie nie przynoszacych juz korzysci chtopow pansz-
czyznianych, a ponadto zaoferuje okreslong sume odstgpnego, przez co umozliwi
jej tatwy zysk.

Koroboczka niestety odrzuca propozycje. Co wigcej, przyjmuje wrogg posta-
we, jest podejrzliwa, artykutuje watpliwosci i obawy. W przypadku Koroboczki
Cziczikowa zawiodly zard6wno zmyslt obserwacyjny i umiejetnosci analityczne, jak
i instynkt profesjonalisty. Kobieta okazuje si¢ znacznie trudniejszym biznesowym
partnerem, niz przewidywal, a negocjacje w zatozeniu migkkie, zamieniaja si¢ w
twarde. Styl twardy wyraza si¢ w najmniej konstruktywnych strategiach: ,,wygra-
ny — przegrany” lub ,przegrany — przegrany” . Najwazniejszy cel stanowi w tym
przypadku osiagnigcie zwycigstwa za wszelkg cene, a partner zyskuje status wroga
[Wasilewska 2010: 14].

Cziczikow wykazuje elastyczno$é i na biezaco dokonuje korekty strategii dzia-
tania. Zmienia postawe wobec Koroboczki i rodzaj stosowanej argumentacji. Aby
antycypowac zachowania i reakcje emocjonalne kobiety, bohater wykorzystuje caty
swoj potencjat interpersonalny, pojmowany jako umiejetnos¢ komunikacji i zdolnos¢
empatii. Zadna z przyjmowanych taktyk nie przetamuje jednak impasu. Kobieta upie-
ra si¢ przy swoich racjach, ale nie chcac traci¢ mozliwosci chocby jakiegokolwiek
zarobku, proponuje sprzedaz innych towaréw. Zgodnie z twardym stylem negocjacji
partnerzy wysuwaja wlasne zadania, nie s skorzy do ustgpstw i wywieraja na sie-
bie nawzajem presj¢. Oboje zakladajg zaspokojenie maksimum wtlasnych interesow
kosztem strony przeciwnej.

Jako ze partnerzy daza do zwyciestwa za wszelka cene, rozmowy przebiegaja
w atmosferze wrogosci. Negocjatorzy przejawiaja postawy i zachowania agresywne,
i to nie tylko w formie werbalnej (w pewnym momencie Cziczikow w przyptywie
irytacji rzuca krzestem o podtoge). Nie unikaja stosowania grozb, uciekaja si¢ do
wymuszen i wprowadzania partnera w blad. Dzigki blefowi Cziczikowa, ze trud-
ni si¢ dostawg panstwowych towaréw (co dostatecznie uwiarygodnito go w oczach
kobiety), a takze wymuszeniu przez Koroboczke transakcji wigzanej (Cziczikow
ztozyt obietnice zakupu od niej rowniez innych towaréw), umowa kupna-sprzedazy
martwych dusz wreszcie zostaje sfinalizowana.
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Rozmowy Cziczikowa z kolejnym wiascicielem ziemskim — Pluszkinem to przy-
ktad trzeciego stylu negocjacji, tak zwanego ,,opartego na zasadach” [Fisher, Ury,
Patton 1997: 43-44]. Model ten wyraza si¢ w strategii ,,wygrany — wygrany”, ktora
zaktada, ze efektywne rozwigzanie uzyskuje si¢ w sposob polubowny. Wizyte u Plusz-
kina Cziczikow zwyczajowo zaczyna od proby zaskarbienia przychylnosci potencjal-
nego kontrahenta za pomocg taktyki komplementowania i umiejetnie poprowadzonej
rozmowy towarzyskiej (tak zwany small talk). Bohater jako doskonaty negocjator ma
$wietnie opanowang umiejetnos¢ aktywnego stuchania. Rozmowcey okazuje pelne zro-
zumienie 1 zainteresowanie, co sprzyja optymalizacji kontaktu. W konsekwencji uzy-
skuje wszystkie informacje o potrzebach i preferencjach Pluszkina, potrzebne do oceny
szans na realizacje wlasnych oczekiwan i ewentualnej modyfikacji planu dziatania.

Cziczikow decyduje si¢ na wykorzystanie tak zwanego efektu dzwigni /Bercoff
2007: 57], rozumianego jako rodzaj zbalansowanych dziatan, ktére obu stronom przy-
nosza rowne korzysci. Efektywnos$¢ metody zalezy od stopnia i trafno$ci rozpoznania
potrzeb potencjalnego kontrahenta i umiejetnosci wykorzystania tych informacji do
przekonania go o korzys$ciach ptynacych ze sktadanej mu oferty. Cziczikowowi udato
si¢ ustali¢, ze duza liczba zmartych chtopoéw panszczyznianych (120 dusz) stanowi
dla ziemianina — uzyjmy kolokwializmu — spedzajace sen z oczu zmartwienie. Swoja
oferte przedstawia zatem jako natychmiastowe wybawienie Pluszkina od powaznego
problemu. Pluszkin chce zasiggna¢ dodatkowych informacji, zadaje wigc Czicziko-
wowi pytania, ktore zgodnie ze stylem ,,opartym na zasadach”, dotycza wytacznie
konkretnych kwestii zwigzanych z meritum sprawy.

Gdy wydawato si¢, ze zostata osiagnieta korzystna dla obu stron ugoda, Plusz-
kin proponuje uzupeienie jej o sprzedaz zbieglych chltopow panszczyznianych.
»Zmiana zadan w ostatniej minucie” jest znang technikg negocjacyjng, polegajaca
na formutowaniu nowych zadan w chwili, gdy negocjacje wydaja si¢ zakonczone.
Wowczas ujawnia si¢ kolejna cecha Cziczikowa-negocjatora — elastyczno$¢ i umie-
jetnos¢ szybkiego reagowania na zmieniajaca si¢ sytuacje. Bohater koncentruje si¢
na interesach, a nie na walce o utrzymanie nieugietego stanowiska (to rowniez jest
typowe dla stylu ,,opartego na zasadach™ ) i przyjmuje nowe warunki.

Zaprezentowane rozwazania dowodza, ze na kazde dzieto literackie mozna spoj-
rze¢ niestereotypowo. Nawet jesli na warsztat badawczy ktadziemy klasyczng dzie-
wigtnastowieczng literature i przy jej lekturze stosujemy wiedzg i narzgdzia, zaczerp-
nigte z dyscypliny nieliterackiej. W opisie gogolowskiego utworu z powodzeniem, co
wyzej pokazano, sprawdza si¢ specjalistyczna terminologia, stosowana w dyskursie
zwigzanym z negocjacjami biznesowymi. Odstania si¢ w ten sposob interesujacy ma-
teriat, ktory prowadzi do nowych rozpoznan, formutowania nowych pytan i celow
badawczych.
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Interdyscyplinarnos¢ pojmowana jako sposob postrzegania $wiata okazuje si¢ fe-
nomenem o ogromnym potencjale mozliwosci. W polu przenikania si¢ nauk rodza
si¢ nowe cele i rozstrzygnigcia badawcze, dochodzi do swoistej ,,(re)produkeji” wie-
dzy. Interdyscyplinarnos¢ jest we wspotczesnej nauce bezwzgledna koniecznosceia.
Na szczgscie powoli staje si¢ ona czescig paradygmatéw badawczych. Wydaje si¢
nawet, ze za czas jaki$ nieuwzglednianie jej, naraza¢ bedzie na zarzut anachronizmu.
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